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Audi Service Training Percorsi Formativi

In particolare per quanto riguarda la formazione commerciale e service nel corso di questi anni tra i principali corsi progettati ed erogati 
per la divisione Audi elenchiamo:

ATTIVITA' FORMATIVE TITOLARI o Dealer operator ATTIVITA' FORMATIVE SALES (esempi) ATTIVITA' FORMATIVE SERVICE (esempi)

Strategia e analisi della Concessionaria Corso Audi Way
Gestione delle prestazioni aziendali Processo di vendita: Il cliente
Gestione dei Processi Processo di vendita: Il veciolo
Lean office simulation Processo di vendita: la trattativa
Corso sul prodotto PCP Audi Life Processo di vendita: la chiusura

Corso sul prodotto PCP Audi Life

UNSOLD FOLLOW UP
PROSPEZIONE ATTIVA
TECNICHE DI NEGOZIAZIONE
PNL Applicata alla vendita
Corso sul prodotto PCP Audi Life
Il cockpit del venditore

Corso gestione dei processi
Corso sul prodotto PCP Audi Life
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