Percorso Smart Training BEV (2020)

L’auto elettrica é il futuro.
Percorso interamente virtuale a puntate per lavorare sui comportamenti di ascolto e di relazione e accrescere
le conoscenze tecniche delle figure di contatto per aiutare il cliente a comprendere il mondo dell’elettrico e ad
affidarsi ad Audi. Si tratta di un percorso che alterna studio, approfondimento e momenti di esercizio
laboratoriale e confronto online.
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